FONDSGEBUNDENE VERSICHERUNGEN

Kunden kénnen bei fondsgebundenen Rentenversicherungen -
im Gegensatz zu klassischen konventionellen Policen — durch den
Einschluss von Investmentfonds sehr hohe Aktienquoten realisieren.

Mit den Fondsrenten
der WWHK eine starke

Ansgar Eckert,
Bereichsleiter Marketing
WWHK Versicherungen

ondsrenten bieten insbesondere bei

langfristigen Ansparvorgingen (ty-
pische Laufzeiten sind 25 Jahre und
langer) ein deutlich hoheres Ertrags-
potential und damit die Chance auf
wesentlich hohere Ablaufleistungen
als konventionelle Kapitallebensversi-
cherungen.

Vor dem Hintergrund der derzeit
sehr niedrigen Kapitalmarktzinsen und
der bestehenden Versorgungsliicke bei
weiten Teilen der Bevolkerung wird
dieser Aspekt immer wichtiger.

Fondsgebundene Rentenversiche-
rung bieten den Kunden zudem An-
sparen, Risikoabsicherung und Aus-
zahlung als Leibrente aus einer Hand.
Vorteile sind dabei vor allem der bei
Vertragsabschluss garantierte Renten-
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faktor und der Steuervorteil bei Wahl
einer Leibrente durch die Ertragsan-
teilsbesteuerung.

Auch bei der optionalen Kapitalisie-
rung des angesparten Kapitals stellt die
fondsgebundene Rentenversicherung
vor dem Hintergrund der Abgeltungs-
steuer ein steuerlich effizientes Pro-
dukt dar. Bei einer Laufzeit von mind.
12 Jahren und einer Auszahlung nach
dem 60. Lebensjahr gilt bei Fondspo-
licen das so genannte Halbeinkiinfte-
verfahren.

Im Gegensatz dazu werden Kursge-
winne und Dividendenzahlungen bei
Aktienanlagen und Aktienfonds seit
dem Jahr 2009 einheitlich mit 25 %
Abgeltungsteuer zzgl. Solidarititszu-
schlag belegt.

Fondsgebundene
Rentenversicherung:
Hohere Ablaufleistung
fiir den Anleger dank

Investmentfonds!

Wann ist der Kunde reif

fiir eine Fondspolice?

Generell sind Fondspolicen als Alters-
vorsorgeprodukt fiir fast alle Alters-
gruppen und somit fiir breite Teile der
Bevolkerung empfehlenswert. Fiir lang-
fristige Sparvorginge sollten bei der
Fondsauswahl chancenreiche Aktien-
fonds im Vordergrund stehen. Bei kiir-
zeren Laufzeiten empfehlen sich der
Einschluss und/oder die Beimischung
von weniger volatilen Anlageformen
wie beispielsweise Mischfonds, Immo-
bilienfonds oder effizienten Garan-
tielosungen. Ein breites Anlagespek-
trum bietet dem Kunden bei der Fonds-
police einen entscheidenden Vorteil —
passgenaue Investitionen, je nach indi-
vidueller Laufzeit und Risikoaversion.
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Gibt es einen richtigen
Einstiegszeitpunkt?

Sofern es sich um aufgeschobene Ren-
tenversicherungen mit lingeren An-
sparzeiten handelt, spielt der Einstiegs-
zeitpunkt im Gegensatz zu Einmalan-
lagen am Aktienmarkt eine unterge-
ordnete Rolle. Sinken die Borsenkurse,
so profitiert der Kunde bei einem spa-
teren Wideranstieges der Kurse am
deutlichsten von dem so genannten
Cost-Average-Effekt. Eine Vielzahl von
Anteilen kann in diesem Fall nimlich
zu relativ niedrigen Kursen gekauft
werden. Das Auf- und Ab an den Bor-
sen ist zudem ein typisches Bild fiir die
Kapitalmirkte. Bei langfristigen An-
sparvorgingen ist deshalb vor Vertrags-
ende die Absicherung des bereits ange-
sparten Kapitals deutlich wichtiger als
der Einstiegszeitpunkt bzw. der Anspar-
beginn. Aus diesem Grund empfehlen
sich Fondspolicen mit integriertem Ab-
laufmanagement. Dieses schichtet be-
reits einige Jahre vor Vertragsende bzw.
Beginn der Rentenphase das Guthaben
der Kunden automatisch in risikoar-
mere Anlageformen um.

Steigende Nachfrage
nach Garantielésungen
Die beiden Borsenkrisen der letzten
zehn Jahre haben gezeigt, dass die
Nachfrage nach Garantien stark steigt.
Fiir viele Kunden spielt das Thema Si-
cherheit eine deutlich groflere Rolle. Sie
bevorzugen ungeachtet langfristigen
Anlagehorizonts Geldanlagen bei de-
nen sie beruhigt schlafen konnen.
Trotz der zunehmenden Nachfrage
nach Garantien darf bei der Ausgestal-
tung von Produktlgsungen der Rendi-
teaspekt nicht in den Hintergrund tre-
ten. Nur durch intelligente Produktkon-
zepte kann der Spagat zwischen attrak-
tiver Rendite und einem breit akzep-
tierten Sicherheitskonzept gelingen.

Kernkompetenz fondsgebundenes
Lebensversicherungsgeschaft

Die WWK hat ihre Produktkonzepte
auf die unterschiedlichen Anforde-
rungen der Kunden ausge-richtet. So
wird neben den am Markt etablierten
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und insbesondere fiir ihre breite Fonds-
auswahl und hohe Tarifflexibilitit be-
kannten Fondsrenten WWK Premium
FondsRente und WWK Premium
FondsRente maxx seit dem Jahr 2009
unter der Dachmarke WWXK IntelliPro-
tect® eine neue Generation von Alters-
vorsorgeprodukten mit Garantiezusa-
gen angeboten. Alleinstellungsmerkmal
der Tarife ist eine kundenindividuell
gemanagte fondsgebundene Rentenpo-
lice mit Bruttobeitragsgarantie auf Ba-
sis eines iCPPI-Ansatzes.

Der innovative Garantiemechanis-
mus ermoglicht trotz bestehender Ga-
rantiezusage ein Maximum an Fonds-
anlage bei gleichzeitiger Bereitstellung
eines offenen Fondsspektrums fiir den
Kunden. Denn: Je nachdem, wie sich
das Risikobudget entwickelt, investiert
die WWK das Kundenguthaben mal
starker, mal schwiécher in sichere Anla-
gen (Sicherungsvermogen) und chan-
cenorientierte Anlagen (Investment-
fonds). Der Kunde hat so stets die Ge-
wiihr, dass fiir ihn sein maximales Risi-
kobudget ermittelt und damit eine
hochstmogliche Partizipation in chan-
cenreiche Fonds sichergestellt wird.
Aufgrund der kundenindividuellen
und borsentiglichen Maximierung der
freien Fondsanlage ist die Produktls-
sung der WWK performanter als Ga-
rantiefondslosungen und dynamische
Hybridprodukte mit Garantiefonds.
Dartiber hinaus stellt die WWK auf der
vom Kunden frei wihlbaren Anlagesei-
te des Produkts im Rahmen einer of-
fenen Fondsarchitektur eine Palette von
30 Fonds und zwei passiven Anlagestra-
tegien (Fonds-Baskets) zur Verfiigung.

Bedarfsgerechte Altersvorsorge
Fondsgebundene Rentenversicherun-
gen eignen sich ideal um die individu-
ellen Sparwiinsche der Anleger zu be-
friedigen. Sie bietet neben steuerlichen
und biometrischen Vorziigen vor allem
durch die Auswahl von geeigneten
Fonds bzw. leistungsfihigen Garantie-
konzepten die Moglichkeit, bestmoglich
auf die unterschiedliche Risikoaversion
der Kunden sowie auf unterschiedliche
Anlagezeitraume einzugehen.
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